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Netzwerk 1m Griinen

Im Vorjahr Schauspiele-
rin Veronica Ferres, jetzt
Tennis-Legende Boris Be-
cker: Wenn’s am Freitag,
10. Juli, im Golfpark Rit-
tergut Birkhof um den
,WEFG Business Cup“der
Wirtschaftsforderungs-
gesellschaft (WFG)
Rhein-Kreis Neuss geht,
fehlt es nicht an einem
Zugpferd. Schnupper-
kurse warten auf Teilneh-
mer jeden Alters.

VON THILO ZIMMERMANN

In der Wirtschaft hei8t das Zauber-
wort schon seit geraumer Zeit
schlicht ,Networking“. Und wo ent-
stehen Netzwerke zum Anbahnen
kiinftiger Geschifte besser als im
gepflegten Griin einer Golfanlage?
Zum sechsten Mal richtet die WFG
Rhein-Kreis Neuss daher ein Tur-
nier fiir den guten Zweck aus, bei
dem das Kennenlernen einen ho-
hen Stellenwert einnimmt.
Prominente haben die Organisa-
toren um WFG-Geschiftsfithrer
und Wirtschaftsdezernent Jiirgen
Steinmetz auch in diesem Jahr ver-
pflichtet, nachdem Schauspielerin
Veronica Ferres 2008 fiir Glanz und
Glamour gesorgt hatte: Neben Ten-
nis-Legende Boris Becker, der zum
vierten Mal zu diesem Turnier an-

Das Programm

10.00 Uhr: Begriillungsfriih-
stiick

10.30 Uhr: Pre-Shot-Gymnastik
— Aufwédrmen wie die Profis
11.00 Uhr: Freie Nutzung der
Driving Range

11.30 Uhr: Einnahme der Start-
pléatze

12.00 Uhr: Kanonenstart

13.30 Uhr: Pre-Shot-Gymnastik
— Aufwédrmen wie die Profis
14.00 Uhr: Schnupperkurse fiir
jedermann

14.00 Uhr: Turnier auf dem
Neun-Loch-Platz fiir Teilneh-
mer mit Platzreife

17.30 Uhr: Empfang der Spieler
und Giéste

19.00 Uhr: Abendveranstaltung
20.30 Uhr: Siegerehrung durch
Boris Becker und Dieter Patt

Gern gesehener Gast auf Rittergut
Birkhof: Tennisstar Boris Becker.

reist, wird sein einst in Neuss in der
Bundesliga spielender Begleiter Eric
Jelen auf den Birkhof kommen. Ehe-
malige Ful$ball-Stars von Olaf Thon
bis Thomas Berthold schliefen den
Kreis. Der erwartete Erlos von ins-
gesamt rund 40 000 Euro soll der
Cleven-Becker-Stiftung zu Gute
kommen. Die Initiative von Boris
Becker und seinem Partner Dr.
Hans-Dieter Cleven fordert in erster
Linie Gesundheits- und Sportpro-
jekte fiir Kinder und Jugendliche.
Von dem Angebot ,fit-4-future” ge-
gen Fettleibigkeit in jungen Jahren
soll nach dem Turnier auch eine
Schule im Gebiet des Rhein-Kreises
Neuss profitieren.

Apropos ,nach dem Turnier:
Wie Rittergut-Birkhof-Chef Hans-

Georg Osterspey bei der Prasentati-
on des Programms ankiindigte,
klingt der ,WFG Business Cup* erst-
mals in einem anderen Rahmen als
in den vergangenen Jahren im Klub-
haus aus. Die Abendveranstaltung
mit der Siegerehrung durch Boris
Becker und Schirmherr Landrat
Dieter Patt sowie der Band ,Steven
K. and Friends“ findet im ehemali-
gen Pflanzencenter statt. Rund 400
Gaste werden dort erwartet. Oster-
spey verspricht sich dadurch ,einen
neuen Meilenstein fiir die Veran-
staltung, die Jahr fiir Jahr an Attrak-
tivitdt gewinnt*.

,Boris und ich freuen uns da-
rauf, auf dieser wunderschonen An-
lage spielen zu konnen®, sagt Eric
Jelen. Der Kanonenstart erfolgt um
12 Uhr. Danach machen sich bis zu
125 Teilnehmer beim 18-Loch-Tur-
nier und bis zu 50 Sportler beim
Neun-Loch-Wettbewerb auf den
Weg durchs Griin. Bei Schnupper-
kursen konnen Teilnehmer jeden
Alters mitmachen, die es selbst ein-
mal mit dem Golf probieren moch-
ten. , Die Begeisterung fiir den Golf-
sport ist ungebrochen. Auch in Zei-
ten grof3er wirtschaftlicher Heraus-
forderungen konnen wir uns iiber
die Hohe der Beteiligung und die
Zahl der Sponsoren nicht bekla-
gen“, sagt Jiirgen Steinmetz. So sei-
en zum erprobten Stamm der Méa-
zene auch zwei neue Unterstiitzer
an Bord gekommen.

Sie alle wissen, was Kreisdirektor
Hans-Jiirgen Petrauschke schon bei
der Vorschau auf das Spektakel als
Devise fiir den ,WFG Business Cup
2009“ ausgegeben hat: ,Das wird
nicht nur lustig. Das hat mit dem
Kniipfen von Kontakten zu tun und
mit einem sozialen Anliegen oben-
drein.“

Veronica Ferres stand voriges Jahr auf dem Birkhof im Mittelpunkt.

Editorial

d?

Liebe Leserinnen
und Leser,

es vergeht kaum ein Tag, an dem wir
uns nicht mit den Auswirkungen der
Finanz- und Wirtschaftskrise be-
schéftigen. Der Kreisausschuss des
Rhein-Kreises Neuss hat ein ,Zehn-
Punkte-Programm zum lokalen
Konjunkturpakt Rhein-Kreis Neuss*
beschlossen, um neben dem Kon-
junkturprogramm der Bundesregie-
rung auf unserer Ebene die Rah-
menbedingungen fiir unsere Unter-
nehmen und deren Beschiftigte
weiter zu verbessern. Diesem Ziel
dient auch unser lokaler Energie-
pakt, der national und international
viel beachtet wird und mit seinen
MaRBnahmen zur Verbesserung der
Energiesituation und des Klima-
schutzes dazu beitragt, dass wir uns
weiter auf den vordersten Plédtzen di-
verser Rankings behaupten. Dabei
gibt es Innovation in allen Berei-
chen, wobei uns unser Netzwerk mit
zum Teil internationalen Hochschu-
le zu Gute kommt. Bestdtigung ha-
ben wir in diesen Tagen auch durch
die Untersuchung der Industrie-
und Handelskammer erhalten, die
uns ein gutes Zeugnis mit den bes-
ten Noten in der Region ausstellt.
Davon profitieren insbesondere un-
sere kleinen und mittleren Unter-
nehmen sowie unsere Stidte und
Gemeinden — Wirtschaftsforderung
ist Beschéftigungsforderung.

Einen wichtigen Akzent setzen
wir in diesem Jahr mit dem ,WFG
Business Cup*, dem Wirtschaftstreff
der besonderen Art, am 10. Juli im
Golfpark Rittergut Birkhof, zu dem
wir wiederholt Boris Becker begrii-
Ben diirfen. Ich danke allen Part-
nern und Sponsoren, die diese Cha-
rity-Veranstaltung moglich machen,
und lade alle ein, in den Golfpark zu
kommen und mit uns einen erleb-
nisreichen Tag zu verbringen.

Ilhr Dieter Patt

Landrat Rhein-Kreis Neuss
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Fitte statt fette Kinder

Der Cleven-Becker-Stif-
tung liegt die Gesundheit
junger Menschen am
Herzen. Neben ihrem
Programm . fit-4-future*
tragt sie Bestrebungen
von ehemaligen Spitzen-
athleten mit, Kinder und
Jugendliche an den Sport
heranzufiihren. Der Erlos
des ,,WFG Business Cups
2009“ kommt Boris Be-
cker und seinem Partner
Dr. Hans-Dieter Cleven
dafiir zu Gute.

»,Bewegung ist ein entscheidender
Faktor unserer Arbeit, bei der wir ei-
gene Programme realisieren und
ausgewdhlte Gesundheits-, Bewe-
gungs- und Sportférderungsprojek-
te unterstiitzen®, so die Protagonis-
ten der Gesellschaft. Als erster deut-
scher Wimbledon-Sieger war Boris
Becker auch gleichzeitig der jiingste
Gewinner eines Grand-Slam-Tur-
niers {iberhaupt. Becker wurde tiber
Nacht zum bekanntesten und be-
liebtesten Sportler Deutschlands.
Fiir eine Premiere sorgte er auch im
Jahr 1988. Unter seiner Fithrung ge-
wann zum ersten Mal ein deutsches
Tennis-Team den Davis Cup.

Dr. Hans-Dieter Cleven wurde
1943 in Wiirzburg geboren und istin
Essen aufgewachsen. Sein berufli-
cher Werdegang ist durch eine 35-
jahrige Tatigkeit im Metro-Konzern
geprégt, wo er die Entwicklung von
der Griindung bis zu seinem Aus-
tritt begleitet hat, zuletzt in der Posi-
tion eines Aufsichtsratsmitglieds

Generalagentur Pster Lenzen

Am Zolihafen 3
41460 Neuss
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Fiir den guten Zweck: Boris Becker und Dr. Hans-Dieter Cleven

der Metro AG, einem der groliten
Handelskonzerne weltweit. Anlédss-
lich seines 60. Geburtstags beende-
te er seine Manager-, Aufsichts- und
Beiratsmandate. So kann er sich
ausschlieflich der kreativen Ver-
waltung seines Vermdgens und ei-
gener Firmen widmen. Einen gro-
Ren Teil seiner freien Zeit nutzt er
dabei fiir den Auf- und Ausbau der
Cleven-Becker-Stiftung. ,Ziel ist es
nun, mit Gleichgesinnten vorhan-
denes Vermogen intelligent auszu-
geben und zum Wohle der Mensch-
heit einzusetzen®, so der Ex-Mana-
ger.

Die Stiftung engagiert sich fiir
die Férderung von Projekten in den
Bereichen Bildung, Sport, Kultur,
Wissenschaft und Soziales. Im Sin-
ne dieses Einsatzes hat sie in ver-
schiedenen Lindern, unter ande-
rem auch in der Schweiz und in
Deutschland, verschiedene Initiati-
ven ins Leben gerufen. Im Mittel-
punkt ihrer Arbeit stehen Kinder

RheinLand
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und Jugendliche. ,Durch gezielte
Initiativen schaffen wir wichtige Vo-
raussetzungen fiir eine gesunde
Entwicklung — denn die Kinder
sind unsere Zukunft“, heifSt es. Die
Cleven-Becker-Stiftung setzt sich
bei den Projekten insbesondere fiir
eine nachhaltige Entwicklung ein.
Eine wichtige Grundlage hierfiir ist
die Zusammenarbeit mit engagier-
ten Partnern, die sich zum Wohl der
Gesellschaft und fiir die Ziele der
Initiativen einsetzen. ,Denn nur ge-
meinsam und mit vereinten Kréften
konnen diese Ziele erreicht wer-
den“, sind sich Becker und Cleven
einig. Gegriindet wurde ihre als ge-
meinniitzig anerkannte Stiftung im
Jahr 2004. Ihr Sitz ist Baar im
Schweizer Kanton Zug. Das Stif-
tungskapital betrdgt eine Million
Schweizer Franken. Die Finanzie-
rung erfolgt durch Spenden und
Sponsoring und untersteht der Auf-
sicht des Eidgenossischen Departe-
ments des Innern. -tz.-

Jft-4-future”

Die Cleven-Becker-Stiftung
setzt mit ihrem Programm , fit-
4-future“ Akzente gegen Bewe-
gungsarmut und Fettleibigkeit
bei Kindern. ,,Als ich mit meiner
Familie noch in Munchen lebte,
ist mir in der Schule meines
Sohns Noah aufgefallen, dass
viele Kinder einfach zu dick
sind. Damals ist mir mit Freun-
den zusammen die Idee fiir ,fit-
4-future’ gekommen®, so Boris
Becker. Ausgefallenen Sport-
Unterricht und mangelnde kor-
perliche Betétigung in der Frei-
zeit versucht ,fit-4-future“ zu
kompensieren, indem in Zu-
sammenarbeit mit den Schulen
und Behorden Sechs- bis Zwolf-
jahrige wieder zur Bewegung
animiert werden. Dabei wird die
Pause zur ,bewegten Pause“.
Die Cleven-Becker-Stiftung
stellt Schulen Tonnen mit pada-
gogisch wertvollem Spiel- und
Sportgerdt zur Verfiigung, das
von den Jungen und Midchen
vor allem in den Pausen genutzt
wird. Dazu werden Tennis- und
Fullball-Wettkdmpfe abgehal-
ten, um am Ende des Schuljah-
res in einer ,Woche der Bewe-
gung“ die besten Talente zu fin-
den und tiber Patenschaften
den Klubs zu vermitteln.
Hintergrund: 30 Prozent der
deutschen Schiiler leiden unter
starkem Ubergewicht, 25 Pro-
zent unter Herz-Kreislauf-
Schwichen oder Kreislauf-Re-
gulations-Schwéchen. 65 Pro-
zent haben Haltungsschwi-
chen, 40 Prozent Koordinations-
probleme. ,Dieser Zustand ist
erschreckend. Neben den ge-
sundheitlichen Problemen tre-
ten gravierende psychische Be-
lastungen auf. Angste und De-
pressionen, Aggression und feh-
lende Leistungsfihigkeit — unse-
re Kinder bewegen sich in einem
Teufelskreis“, warnt Becker.

s

Auszeit vom Alltag

inmitten der Golfanlage »Hummelbachaue« in Neuss-Norf

Das Restaurant am Golfplatz und mit Blick auf den
Seerosenteich steht allen Gasten - also auch Nicht-Golfern
- taglich (auer montags) offen und umfasst 60 Sitzplatze.

Fur Festlichkeiten - wie Hochzeiten, Geburtstage, Taufen,
Empféange - kénnen die Raumlichkeiten fir bis zu 120
Personen hergerichtet werden.

GASTRONOMIE — AUCH FUR NICHT-GOLFER
RESTAURANT MIT KONFERENZZIMMER
Am Golfplatz, Neuss-Norf
Telefon: 02137-927828 (Montag Ruhetag)

Bistro-Telefon: 02137-919116 (taglich geoffnet)
4

Golfanlzne
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Hoher Promi-Faktor auf
dem Rittergut Birkhof:
Das Golf-Turnier um den
,WFG Business Cup*
lockt auch in diesem Jahr
mit grofSen Namen. Die
zahlreichen Gdste von
Tennis-Legende Boris Be-
cker bis Fufsball-Trainer
Jorg Berger wollen im ge-
pflegten Griin den Schld-
ger schwingen. Selbstver-
stdndlich werden sie den
Fans auch bei Auto-
gramm-Wiinschen zur
Verfiigung stehen.

Thomas Berthold golft gerne

VON THILO ZIMMERMANN

Es hat nicht ganz geklappt. Jorg Ber-
ger konnte seinen Ruf als ,Retter”
bei Arminia Bielefeld nicht wahren.
Die Ostwestfalen stiegen unter sei-
ner kurzzeitigen Regie aus der Ful3-
ball-Bundesliga ab. Erholen von
dem ganzen Stress wird sich Berger
jetzt auf Rittergut Birkhof: Der ehe-
malige Coach der DDR-Nach-
wuchsauswahl gehort zu den pro-
minenten Spielern, die beim Golf-
turnier um den ,WFG Business Cup
2009 an den Start gehen. Genug
Hintergrund zum Plaudern hat der

’
r

Frisch verheiratet zum ,,WFG Business Cup 2009“: Boris Becker

Motivationskiinstler allemal: Seine
Bestleistungen als Trainer erreichte
er mit zwei dritten Pldtzen in der
Bundesliga mit Eintracht Frankfurt
1990 und Schalke 04 sechs Jahre
spéter. Bergers bisher letzter groRer
Erfolg war der Einzug ins DFB-Po-
kalfinale mit Alemannia Aachen.
Uber die Bestleistungen von Bo-
ris Becker zu berichten, fillt noch
leichter: 1985 gewann das Leimener
Ausnahmetalent als erster Deut-
scher, erster Ungesetzter und mit 17
Jahren jiingster Spieler das Tennis-
Turnier von Wimbledon. ,Bobbele“
siegte bei insgesamt 49 Turnieren
im Einzel und holte 15 Titel im Dop-
pel. 1991 stieg er nach dem Erfolg
bei den Australian Open auf Platz
eins der Weltrangliste auf. Entschei-
dend war er als Spieler an den deut-
schen Davis-Cup-Siegen 1988 und
1989 beteiligt, ehe er 1997 zum
Teamchef berufen wurde. Heute
macht Becker auf dem gesellschaft-
lichen Parkett Schlagzeilen. In bes-
ter Erinnerung ist die Hochzeit mit

seiner Verlobten Lilly Kerssenberg
vor wenigen Wochen in St. Moritz.

Treuer Begleiter von Boris war
und ist Eric Jelen. Seine grof3ten Er-
folge waren besagte Davis-Cup-Sie-
ge mit Becker und Carl-Uwe Steeb.
Jelen war der Doppelpartner des
Wimbledon-Gewinners. Seine bes-
te Platzierung in der Einzel-Welt-
rangliste war im Juli 1986 Platz 23.
In der Doppel-Wertung kam er auf
Rang 17. Jelen kennt den Rhein-
Kreis Neuss sehr gut: Er spielte viele
Jahre fiir den Tennis-Bundesligisten
TC Blau-Wei Neuss. Dreimal Deut-
scher Hallenmeister und fiinfmal
Deutscher Mannschaftsmeister ist
der Rechtshidnder geworden. 1989
gewann er aullerdem das Turnier im
englischen Bristol.

Die Ful¥ballspieler-Zunft beim
,WFG Business Cup 2009 wird an-
gefiihrt von Schalke-04-Idol Olaf
Thon. Der gebiirtige Gelsenkirche-
ner spielte als Mittelfeld-Akteur be-
ziehungsweise Libero 443 Mal in der
Bundesliga, und zwar nicht nur fiir

Boris-Wegoefdhrte: Eric Jelen

Schalke-04-Idol: Olaf Thon

Schalke, sondern auch fiir den FC
Bayern Miinchen. Mit Bayern wur-
de Thon dreimal Deutscher Meister,
mit Schalke holte er den Uefa-Cup
und zweimal den DFB-Pokal. Er
trug 52 Mal das Trikot der National-
mannschaft und wurde 1990 in Ita-
lien Weltmeister.

Und noch ein Weltmeister
kommt zum Birkhof: Rainer Bon-
hof, seit dem Februar dieses Jahres
Vize-Préasident bei Borussia Mon-
chengladbach. In seiner aktiven
Karriere spielte er fiir diesen Verein
sowie fiir den FC Valencia in Spa-
nien, den 1. FC Koln und Hertha
BSC Berlin. Bonhof trug 53 Mal das
Nationaltrikot und erzielte neun
Treffer fiir Deutschland. Sein groR-
ter sportlicher Erfolg war der Welt-
meister-Titel mit der National-
mannschaft 1974 in Miinchen, als
Deutschland die Niederlande im
Endspiel mit 2:1 besiegte.

Thomas Berthold wurde schon
friih ein Hang zum Golfsport nach-
gesagt, auch wenn dies wenig
schmeichelhaft gemeint gewesen
ist: Nach Meinungsverschiedenhei-
ten mit Trainer Erich Ribbeck wurde
er in der Saison 1992/93 bei Bayern
Miinchen vom Training freigestellt
und erhielt in den Medien die ironi-
sche Bezeichnung ,Bestbezahlter
deutscher Golf-Profi nach Bernhard

Thomas Brdaric kommt als Golfer

Langer“. Berthold hat in insgesamt
322 Bundesliga-Spielen 22 Tore fiir
Eintracht Frankfurt, den VIB Stutt-
gart und die Miinchner Bayern er-
zielt.

Auch Thomas Brdaric ist ein
,Kind“ der Bundesliga. Im Jahr 1993
debiitierte er im Dress des VB Stutt-
gart in der hochsten deutschen
Spielklasse. Danach stiirmte er fiir
fiinfverschiedene Teams. Unter Jiir-
gen Klinsmann absolvierte Brdaric
2002 sein ersten Spiel fiir die deut-
sche Nationalmannschaft. Zu den
herausragenden Ereignissen, die er
im Trikot mit dem Bundesadler er-
lebte, zdhlen die Teilnahme an der
Europameisterschaft 2004 und sein
Treffer beim 2:0 gegen den Iran im
gleichen Jahr. Brdaric hat die Trai-
ner-B-Lizenz gemacht und plant
jetzt auch den Erwerb der A-Lizenz
der Fullballlehrer. Er arbeitet zurzeit
als sportlicher Leiter bei Union So-
lingen und will sich in bessere Ligen
hocharbeiten.
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NGZ-Leser dabei

Auch in diesem Jahr hat die
Neul3-Grevenbroicher Zeitung
unter ihren Lesern einen Platz
im Teilnehmerfeld des ,WFG
Business Cups* im Golfpark Rit-
tergut Birkhof verlost. Mit Boris
Becker golfen kann Marcus
Toennessen (13) aus Kaarst. Der
Realschiiler hat Handicap 10,4.

Lenzen:
Partner 1n

der Nahe

Mag den Golfsport: Peter Lenzen,
RheinLand-Generalagentur.

Die RheinLand-Generalagentur Pe-
ter Lenzen befindet sich seit {iber 15
Jahren in Neuss. ,,Die Wiinsche un-
serer Kunden miissen also nur kur-
ze Wege zuriicklegen, bis sie bei uns
landen®, sagt der Experte. Das Ziel
ist klar: ,Unsere Kunden machen
sich keine Sorgen. Daher legen wir
besonderen Wert auf langfristige
Kundenbeziehungen. Denn nur
dann kann Ndhe gegeben, Kompe-
tenz bewiesen werden und Vertrau-
en entstehen — getreu unserem Mot-
to ,Ndhe, Kompetenz, Vertrauen’.”

Lenzens umfassendes Versiche-
rungsangebot soll in jeder Situation
kundengerechten und optimalen
Schutz gewdhrleisten. , Aus unserer
tdglichen Arbeit als Versicherungs-
experten vor Ort wissen wir, dass
der personliche Kontakt und der di-
rekte Dialog mit unseren Kunden
hochste Prioritdt haben®, betont der
Fachmann.

Die gute Zusammenarbeit zwi-
schen Innen- und AuBendienst der
RheinLand-Versicherung komme
den Kunden direkt zu Gute.

Die RheinLand-Versicherungs-
Agentur Peter Lenzen ist mit ihrem
Standort Neuss schon lange eng
verbunden. Darum wird der ,WFG
Business Cup 2009“ auf der Golfan-
lage des Ritterguts Birkhof auch
gern unterstiitzt. ,Das Event dient
einem guten Zweck und bietet die
Moglichkeit, uns einem breiten Pu-
blikum zu prisentieren®, steckt
Lenzen den Rahmen seiner Erwar-
tungen ab.

Medicoreha: Auch beim Golf

Medicoreha — das steht fiir Qualitat
in Rehabilitation und Préavention.
Seit mehr als 20 Jahren sorgen mitt-
lerweile knapp 300 Mitarbeiter an
elf Standorten im Raum Neuss,
Diisseldorf und Mdénchengladbach
fiir eine addquate medizinisch-the-
rapeutische Betreuung und haben
die Marke ,Medicoreha“ zu einer
festen GroBe auf dem Gesundheits-
markt entwickelt. Das Team aus
qualifizierten Arzten, Physio- und
Ergotherapeuten, Diplom-Sport-
lehrern, Psychologen und Erndh-
rungsberatern kiimmert sich so-
wohl um die Rehabilitation nach Er-
krankungen und Verletzungen als
auch um individuelles Gesund-
heitstraining.

Erst im Januar erdffnete Dieter
Welsink, geschéftsfithrender Gesell-
schafter der Medicoreha-Gruppe,
einen Standort im Diisseldorfer
Norden. Im Februar folgte eine Por-
tal-Praxis im neuen Arztehaus an
der Drususallee in Neuss, die eine
wohnortnahe Behandlung in exklu-
siv ausgestatteten Rdumen sicher-
stellt. Dadurch erweitert sich auch
das Angebot in der praktischen Aus-
bildung der Medicoreha-Gesund-

Sportiv: Medicoreha-Chef Dieter Welsink und Therapeutin Ina Straub

heitsAkademie GmbH, an der seit
1996 Physiotherapie- und seit 2003
auch Ergotherapieschiiler ausgebil-
det werden.

Auf der Golfanlage
Hummelbachaue ist eine weitere
Portal-Praxis lokalisiert. ,TheMed-
Golf Institute“ bietet Physiotherapie
und Physikalische Therapie fiir Pri-
vatpatienten und ist spezialisiert
auf golfspezifische Therapie und
Athletiktraining. Korperliche Han-

Damit Ihr Immobilienverkauf/erwerb zu einem
Hole-in-one wird.

Wenn Sie mit dem Gedanken spielen, eine Immobile zu verkaufen, oder erwerben zu wollen liegen
Sie mit Engel & Volkers in jedem Fall vorn. Nicht nur, weil unsere kompetenten Mitarbeiter die
Immobilie richtig einzuschdtzen wissen, sonder auch, weil unser globales Netzwerk uns den Zugang
zu einem grofen, solventen Kundenkeis ermoglicht - und wir so den besten Kaufpreis fiir Sie erzielen
konnen. Thr erster Schritt fiir ein Hole-in-one: Rufen Sie uns an!

Neuss, Bergheimer Str. 496 ¢ Tel. 02131 - 209440 - neuss@engelvoelkers com
Monchengladbach, Bismarkstr. 108 ¢ Tel. 02161 - 4649840 * moenc
Immobilienmakler Lizenzpartner der Engel & Vilkers NRW GmbH

T
ENGEL &VOLKERS

1adhach

gelvoelkers.com

dicaps werden analysiert und be-
handelt. Ein interdisziplinéres
Team aus Arzten, Golf-,Pros“ und
Physiotherapeuten findet fiir jeden
Golfer und jedes Handicap eine in-
dividuelle Losung. Fiir Amateure
und Golfprofis gleichermallen bie-
tet das Institut zusitzlich golfspezi-
fisches Athletiktraining an. Indivi-
duell erstellte Trainingspldne die-
nen der Unterstiitzung des Schlag-
trainings.

www.hummelbachaue.de

Golfen in Neuss
macht Freude...

Halb-
jahrespreise
bei Mitglied-

schaften

» DGV-Mitgliedschaft im Golf-
club Hummelbachaue e.V.
(inklusive aller Gebiihren)
(18-Loch-Platz)
bis 31.12.2009 975~ €

» DGV-Mitgliedschaft bei
Golf + Sport Neuss
(9-Loch-Platz)

bis 31.12.2009 450,- €

GOLFANLAGE HUMMELBACHAUE
Am Golfplatz, Neuss-Norf
Tel.02137-919 10
www.hummelbachaue.de
www.hummelbachaue-golf.de

Golfen in Neuss
hat einen Namen:

Hummelbachaue

www.hummelbachaue.de
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Hermann und Martina Decker

Decker:
Guter Druck

Seit Menschengedenken werden
wichtige Vorgédnge auf Papier doku-
mentiert. ,Daran wird sich auch im
Computerzeitalter wenig &ndern,
denn die zeitiiberdauernde Verldss-
lichkeit von Printmedien ist kaum
zu Uibertreffen“, sagt Hermann De-
cker. Der Geschiftsfithrer von der
Decker Druck GmbH & Co KG weil3,
wovon er spricht. Zu allen Zeiten lag
die Herstellung von Dokumenten,
Schriftstiicken und Urkunden in
den Hénden von traditionsreichen
Fachbetrieben, die Handwerk und
Asthetik miteinander verbinden
wollen. Decker Druck fiihrt diese
Tradition seit tiber 60 Jahren mitt-
lerweile in der dritten Generation
fort. Das Familienunternehmen be-
liefert seine regionalen und iiberre-
gionalen Kunden mit Offset- und
Buchdruckprodukten héchster
Qualitédt. Die Angebotspalette reicht
von der Beratung iiber die Druck-
vorstufe und den Druck bis zu Wei-
terverarbeitung und Versand.

Die Firma ist 1945 von Winand
Decker gegriindet worden und star-
tete mit Handsatz und Buchdruck.
Dem Fortschritt verschloss sie sich
nicht: Geschah der Maschinensatz
1955 noch auf Linotype-Setzma-
schinen, wurde 2008 eine neue Hei-
delberger-Druck-Maschine instal-
liert. In diesem Jahr ist eine ,,Speed-
master 4-Farben“ aus Heidelberg in
Betrieb genommen worden.

Die Fachleute von Decker Druck
entwerfen auf Wunsch auch ein
komplettes Produkt einschlief8lich
Konzeption und Gestaltung. In ih-
rem Satzstudio kombinieren sie
eine ganze Palette von Dienstleis-
tungen, um optimale Produkte her-
zustellen. Ausgebildete Mediende-
signer fiigen Bildelemente, Fotos
und Texte zu einem stimmigen Lay-
out zusammen. ,Ohne fachliche
Qualifikation und stdndiges Weiter-
bilden bleibt auch die beste techni-
sche Ausstattung Makulatur. Und
wir wissen: Nur mit Profis ist es
moglich, dauerhaft erstklassige Pro-
dukte zu erzeugen®, ist Hermann
Decker uiberzeugt.

Die Firma Mediastand Expo
Structures bietet neue Moglichkei-
ten fur den Messeauftritt. Jetzt ist
das von Fachleuten aus den Nieder-
landen und aus Siidtirol gegriindete
Unternehmen auch im Rhein-Kreis
Neuss vertreten, und zwar am Fir-
mensitz der Karl Schornstein
GmbH & Co KG in Holzheim. Me-
diastand ist ein modulares Prédsen-
tationssystem aus Aluminiumprofi-
len und digital bedruckten Textil-
bannern, das zum Selbstaufbau ge-
eignet ist — ein Akku-Schrauber ge-
niigt. Die multifunktionalen Syste-
me konnen nach individuellen
Wiinschen und Ideen zusammen-
gestellt und flexibel bis zu einer
Hohe von fiinf Metern gestaltet wer-
den. ,Mediastand ist eine attraktive
Alternative zu kostspieligen, anony-
men Miet- oder teuren ,custom
made’-Messestdnden®, erklart
Gioia Schornstein von Mediastand.
Sie und ihr Team bieten auf Wunsch
eine kostenlose und unverbindliche
3D-Visualisierung des Messestan-
des und zeigen ihr Konzept mit Hilfe
einer ausfithrlichen Prédsentation
und eines ,Demo-Kits“ mit Origi-
nal-Malstdben beim Kunden. Die
einzelnen Stinde konnen auf ver-
schiedene Arten zusammengebaut
werden, so dass man sich einfach an
lokale Gegebenheiten anpassen
und dem Stand immer wieder einen
neuen ,Look“ geben kann. Die

= Mediastand: Guter Anblick

Solche Messestdnde bietet Mediastand jetzt auch im Rhein-Kreis Neuss an.

Stdnde werden in einer Transport-
box geliefert, so dass sie bequem zur
Messe gelangen und praktisch gela-
gert werden konnen. Die Banner
sind &duBerst strapazierfdhig und
sehr pflegeleicht. Ein Austausch -
etwa wegen einer neuen Produktli-
nie —ist kinderleicht und in wenigen
Tagen und ohne grolen finanziel-
len Mehraufwand zu realisieren.
Durch die grof3e Flexibilitdt von Me-
diastand lassen sich auch Gemein-
schaftsstdande verschiedener Her-

steller wirkungsvoll realisieren. Me-
diastand bietet ergdnzend vollbe-
druckbare Faltzelte an, die sich so-
wohl fiir den AulSenbereich als auch
fiir kleinere Messeveranstaltungen
eignen. Am 26. und 27. August ist
Mediastand auf der Mittelstands-
Messe ,b2d“ in der Lanxess-Arena
in Koln vertreten und freut sich auf
interessierte Besucher. Weitere In-
formationen stehen im Internet un-
ter der Adresse www.media-
stand.com.

Engel & Volkers: Gute Hande

,Wer sein Haus, das vielleicht schon
lange in Familienbesitz ist, verkau-
fen oder vermieten will, mochte es
in guten Handen wissen. Und ist da-
bei bei uns genau richtig“, sagen die
Lizenzpartner Christine Deilmann
und Hans Conrads. Seit 2007 ist En-
gel & Volkers mit einem Shop in
Neuss vertreten. Als eines der fiih-
renden Immobilienunternehmen
mit internationaler Prdsenz kann
Engel & Volkers einen Full-Service
garantieren, der bereits mit der ers-
ten Kontaktaufnahme beginnt. Der

Shop schafft durch seine zentrale
Lage an der Bergheimer Stralle eine
grofle Ndhe zu den Kunden und
zum lokalen Markt. Suchkunden
kénnen sich schnell und unver-
bindlich einen Uberblick iiber das
aktuelle Angebot verschaffen, Auf-
traggeber kénnen sich ohne auf-
wendige Terminabsprache im per-
sonlichen Gespriach tiber das
Dienstleistungsangebot informie-
ren. Aber auch zu einem individuel-
len Beratungsgesprich in hausli-
cher Umgebung steht das Engel &

wer S ETAICSEE S WL KER |

. 5

oK T

=

'
L §

Einladend: der Engel & Volkers-Shop in Reuschenbere.

Volkers-Team  zur  Verfiigung,
schliefflich gehort die kostenfreie
Einschitzung zum derzeitigen
Marktwert der Immobilie genauso
dazu wie die Beratung zu allen Fra-
gen rund um Verkauf oder Ankauf
einer Immobilie. Die qualifizierten
Immobilienberater begleiten den
Kunden vom ersten Angebot bis
zum Notar und der Ubergabe der
Schliissel — ein ,Rundum-sorglos-
Paket“, das einen entscheidenden
Vorsprung auf dem Weg zur erfolg-
reichen Vermarktung verschafft.

Bei Engel & Volkers profitieren
die Kunden von mehr als 30 Jahren
Erfahrung in der Vermittlung und
Vermarktung hochwertiger Immo-
bilien. Das weltweite Netzwerk mit
derzeit 373 Shops in 28 Landern auf
vier Kontinenten verschafft den Zu-
gang zu einem grolen Kreis poten-
zieller Kaufinteressenten, wihrend
die Berater vor Ort mit dem fiir den
Kunden relevanten Umfeld im re-
gionalen Markt bestens vertraut
sind. Das Engel & Volkers-Team
mochte den Teilnehmern und Be-
suchern des ,WFG Business Cup
2009“ im Golfpark Rittergut Birkhof
dieses Konzeptim personlichen Ge-
sprach erldutern.
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Agentur Nellen: Schutz und Sicherheit

Der ,WFG Business Cup“ gehort seit
Jahren zu den herausragenden
sportlichen und vor allem auch ge-
sellschaftlichen Veranstaltungen im
Rhein-Kreis Neuss. Die Victoria —
eine 100-prozentige Tochter der
Ergo-Versicherungsgruppe - ist
nicht nur eine der erfolgreichsten
deutschen Versicherungen - auch
im sozialen Engagement und als
Unterstiitzer von herausragenden
Sportveranstaltungen und Top-Ver-
einen hat sich das Unternehmen ei-
nen Namen gemacht. Jetzt haben
sich ,WFG Business Cup“ und
Victoria zusammen getan: Daniel
Nellen & Partner aus Kaarst, eine
der gréBten Victoria-Versiche-
rungsagenturen in Deutschland,
sind Hauptsponsor des Turniers.
Agentur-Chef Daniel Nellen und
Boris Becker haben sich in Miin-
chen getroffen. Der Korschenbroi-
cher war beeindruckt von der Per-
sonlichkeit des Boris Becker: , Er hat
schon eine tolle Aura. Aber wenn
man mit ihm am Tisch sitzt und mit
ihm {iber Golfen oder sein soziales
Engagement spricht, dann ist er lie-
benswert, freundlich, jovial — ein-
fach nattirlich.“ Bei den Gespréachen

Pro Golf (v. L.): Jiirgen Steinmetz, Boris Becker und Daniel Nellen.

und Fotoaufnahmen, bei denen
auch der Wirtschaftsdezernent des
Rhein-Kreises Neuss, Jiirgen Stein-
metz, mit von der Partie war, kamen
bei Nellen immer wieder die Bilder
in den Sinn, auf denen Boris in sei-
nem ,Wohnzimmer* in Wimbledon
die Siegerfaust in den Himmel
streckte. ,Sicherlich ist er neben
Max Schmeling, Fritz Walter und

Franz Beckenbauer einer der groG3-
ten Sportler, die Deutschland je her-
vorgebracht hat“, so Nellen.

Zuriick ins Rheinland und zur
Victoria: Vielen ist das Unterneh-
men als einer der Hauptsponsoren
des FC Schalke 04 ein Begriff. ,Das
Unternehmen wirkt jedoch auch
helfend im Kleinen, hilft Amateur-
Klubs mal mit Trikots oder einer Fi-

nanzspritze aus“, so Nellen. Auch
sein Team ist da nicht gerade selten
mit von der Partie.

Ebenso wie beim sozialen Enga-
gement der Victoria. Die Versiche-
rung engagiert sich seit Jahren mit
dem gemeinniitzigen Verein ,Victo-
rianer helfen fiir Menschen in Not.
Menschen in Kriegs- und Krisenge-
bieten erfahren ebenso Unterstiit-
zung wie diejenigen, die hierzulan-
de am Rande der Gesellschaft ste-
hen. Dabei fliel3t die geleistete Hilfe
in gesundheitsorientierte, soziale
und karitative Projekte.

Das Vorbild der ,,grof3en Mutter*
haben sich auch Daniel Nellen und
seine Mitarbeiter auf ihre Fahne ge-
schrieben. Die Victoria-Geschifts-
stelle setzt sich immer wieder fiir
Menschen in Not ein oder unter-
stiitzt andere, die sich fiir eine gute
Sache engagieren.

Schutz und Sicherheit in allen
Lebenslagen — das ist das Kernge-
schift der Victoria. Hilfe, die an-
kommt - das ist nicht nur den zah-
lenden Kunden gegeniiber ein An-
liegen, sondern wird von jedem
Victorianer auch vor Ort in kleinen
und groBen Hilfsprojekten gelebt.
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Lust auf Golf?

18-Loch-Meisterschaftsplatz
i Offentlicher 8-Loch-Kurzplatz,,Am Rémerweg”

Offentlicher 9-Loch-Platz,,Am Birkenbusch”

9-Loch-Platz,,Am Birkenbusch”
Jahresmitgliedschaft 790,- €

41352 Korschenbroich
Abfahrt 19, A57 (Kaarst/Biittgen)

Tel.02131-5106 60
Fax02131-153225
E-Mail: golfpark@birkhof.de
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Mit iiber 70 Progzent aller
Arbeitspldtze und mehr
als 80 Prozent aller Aus-
bildungspldtze bildet der
Mittelstand das Riickgrat
der deutschen Wirt-
schaft. Stimme des Mit-
telstands ist der Bundes-
verband mittelstdandische
Wirtschaft (BVMW).
Kurt-Herbert Derichs,
Geschdftsfiihrer des
BVMW im Rhein-Kreis
Neuss, hat den Landrats-
kandidaten der beiden
grofSen Parteien vor der
Kommunalwahl 2009
,Wahlpriifsteine“vorge-
legt. Hans-Jiirgen Pe-
trauschke (CDU) und
Rainer Thiel (SPD) be-
antworteten sie.

Die Ausweisung von Gewerbefla-
chen scheitert hdufig an Widerstin-
den wie Anwohner-Eingaben oder
Umweltvorschriften. Ein ausrei-
chendes Fliachenangebot und eine
unbiirokratische Schaffung von Pla-
nungsrecht ist aber fiir mittelstandi-
sche Unternehmen ein wichtiger
Standortfaktor. Forderung des
BVMW: ,Vorrang fiir Gewerbefla-
chen bei Flachennutzungs- und Be-
bauungspldnen! Wahl des jeweils
schnellsten und unkompliziertes-
ten Weges zur Schaffung von ent-
sprechendem Planungsrecht!“ Die
Frage: Welchen Stellenwert hat die
Ausweisung von Gewerbefldchen in
[hrem Konzept?

Petrauschke: = Die  Wirtschaft
braucht Entwicklungsmoglichkei-
ten. Dazu gehort auch die Bereit-
stellung von planungsrechtlich zu-
ldssigen Gewerbeflichen. Dabei
muss eine moglichst schnelle Aus-
weisung Ziel sein. Daran arbeite ich
seit Jahren als Kreisdirektor, aber
auch als Geschiftsfiihrer der CDU-
Fraktion im Regionalrat mit. An vie-
len Beispielen aus dem Gebiet des
Rhein-Kreises Neuss und des ge-
samten Regierungsbezirks sind hier
Erfolge — trotz der bestehenden ge-

Mittelstandspolitik nach Mafs fordert der BVMW im Rhein-Kreis Neuss.

Politik nach Mal}

setzlichen Einschrdnkungen - zu
verzeichnen. Ein weiterhin deutlich
sichtbares Beispiel ist etwa die Bau-
stelle der BoA-Kraftwerksblécke in
Neurath. Es ist aber auch immer auf
die berechtigten Interessen anderer
Riicksicht zu nehmen.

Thiel: Eine kluge Bevorratung von
Gewerbefldchen ist wichtiger Be-
standteil regionaler Gebietsent-
wicklungsplanung. Der Kreis wirkt
iiber seine Vertreter im Regionalrat
an der Rahmenplanung fiir die Fla-
chennutzungsplanung und Bebau-
ungspldne der Stidte und Gemein-
den mit. Wichtig ist ein schnelles
und moglichst unkompliziertes Ver-

=
o
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Kurt-Herbert Derichs vom BVMW

fahren. Der Kreis kann bei Gewer-
beansiedlungen iiber Information
und Werbung helfen.

Bei der jiingsten Erhebung des
BVMW-Mittelstandsbarometers ha-
ben die meisten Unternehmer bii-
rokratische Vorschriften und Belas-
tungen als wichtigstes Problem be-
zeichnet. Auf kommunaler Ebene
sind die Dauer von Genehmigungs-
verfahren, kostspielige Auflagen
und komplizierte Verfahrenswege
Hindernisse fiir wirtschaftliche Ak-
tivitditen. Forderung des BVMW:
,Eine Baugenehmigung muss als er-
teilt gelten, wenn sie nicht in kurzer
Frist (maximal drei Monate) abge-
lehnt wird! Verwaltungen miissen
darauf ausgerichtet werden, als
Dienstleister fiir Biirger und Unter-
nehmen zu handeln.“ Die Frage:
Welche Chancen sehen Sie, Geneh-
migungsverfahren zu beschleuni-
gen, unnotige Auflagen zu vermei-
den und das Verwaltungshandeln
kundenfreundlicher zu machen?

Petrauschke: Der Rhein-Kreis
Neuss ist als mittelstandsfreundli-
che Verwaltung zertifiziert. Das be-
deutet, dass hier Genehmigungen
besonders schnell erteilt werden.

Foto: Pixelio/BirgitH

Wir versprechen unseren Unter-
nehmen die Erteilung von Bauge-
nehmigungen innerhalb von acht
Wochen. Das Thema geht auf eine
Initiative der Mittelstandsoffensive
des Landes Nordrhein-Westfalen
zuriick. Ich war damals Vorsitzen-
der des Arbeitskreises ,Mittelstand
und Verwaltung®, aus dem diese
Initiative entwickelt wurde. Heute
bin ich als Vorsitzender der Arbeits-
gemeinschaft der kommunalen
Wirtschaftsforderer unter anderem
am Dialog ,Wirtschaft und Verwal-
tung“ des Landes tiber den Biirokra-
tieabbau beteiligt. Wir wollen auch
hier schnell und biirgernah bleiben.
Thiel: Im Rhein-Kreis Neuss geho-
ren laut IHK-Studie zu den zehn
grofSten Standortschwéchen die
Fordermittelberatung, die Dauer
der Plan- und Genehmigungsver-
fahren, die Bestandspflege ortan-
sédssiger Betriebe und die Unterneh-
mensnachfolgeberatung. Ich werde
dies daher zu einem Schwerpunkt
der Wirtschaftsférderung des Krei-
ses machen. Das hitte dann Vor-
rang vor wirkungs- und konzeptlo-
sen Auslandsreisen nach Kolum-
bien, China, Indien, Russland, Po-
len, Turkei oder Stidamerika. Die
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Kundenfreundlichkeit muss weiter-
entwickelt werden. Hierzu gehort,
dass das Neusser Stralenverkehrs-
amt auch samstags fiir gewerbliche
und private Kunden gedffnet wird.

Hohe Energie- und Wasserpreise
belasten Privathaushalte wie Unter-
nehmen. Héufig gehéren kommu-
nale Kreis- und Wasserwerke zu den
teuersten Anbietern. Die Oligopol-
preise der grollen vier Energieriesen
tun ein tibriges. Wirklicher Wettbe-
werb findet nicht statt. Forderung
des BVMW: ,,Der Wettbewerb unter-
schiedlicher Strom-, Gas- und Was-
seranbieter muss kommunal gefor-
dert werden! Die Preisgestaltung
kommunaler Versorger muss auf die
Lage der Wirtschaftsunternehmen
und der Privathaushalte als Kunden
mehr Riicksicht nehmen!“ Die Fra-
ge: Wie stehen Sie zu mehr Wettbe-
werb auf dem Energie- und Wasser-
markt? Welchen Einfluss wiirden
Sie auf die Preisgestaltung Ihres
Kreiswerks nehmen?

Petrauschke: Der Rhein-Kreis
Neuss, fiir den ich seit nunmehr 25
Jahren tdtig bin, ist nur in der Was-
serversorgung selbst tédtig, und wir
haben bei den Kreiswerken seit Jah-
ren geringe Wasserpreise. Mein Ziel
war, ist und bleibt, die Bevolkerung
mit gutem Wasser moglichst preis-
giinstig zu versorgen.

Thiel: Wettbewerb auf dem Ener-
giemarkt dient den Verbrauchern,
wenn dadurch kundenfreundliche
Preise entstehen. Dies ist am ehes-
ten durch biirgernahe kommunale
Versorger gewdhrleistet. Bei Strom,
Gas und Wasser brauchen wir auch
Versorgungssicherheit, da hier
Grundbediirfnisse  sichergestellt
werden. Die Preisgestaltung des
Kreiswasserwerks muss vor allem
kundenorientiert sein und die Wei-
terentwicklung des Unternehmens
sichern. Das Wasserwerk muss mit
dem ortlichen Handwerk und Mit-
telstand zusammenarbeiten.

Fiir mittelstindische Unternehmen
in Handwerk, Bauwirtschaft und
vielen  Dienstleistungsbereichen
sind die Kommunen lebenswichtige
Auftraggeber. Europdisches Verga-
berecht und Einschriankungen
durch die Kommunalaufsicht ver-
hindern oft eine angemessene Be-
riicksichtigung des ortlichen Mittel-
stands bei der Auftragsvergabe. For-
derung des BVMW: , Ausnutzung al-
ler Spielrdume fiir schnelle, direkte
Vergabeentscheidungen! Aus-
schreibung kleiner Lose, um mog-
lichst viele Unternehmen bertiick-
sichtigen zu konnen!“ Die Frage:
Welche Moglichkeiten sehen Sie,
kommunale Auftragsvergaben zu
beschleunigen und die Chancen
ortlicher Anbieter zu erh6hen? Wie
werden die durch das Konjunktur-
paket II geférderten Malknahmen
vergeben?

Petrauschke: Wir haben nicht erst
die Moglichkeiten in Zusammen-
hang mit dem Konjunkturpaket ge-
nutzt, um die ortlichen Unterneh-

,Mittelstandsfreundliche Verwaltung“: Hans-Jiirgen Petrauschke (CDU)

,,Gute Infrastruktur ist wichtiger Standortfaktor®: Rainer Thiel (SPD)

Wachstumsmotor

Auf breite Zustimmung bei Parla-
mentariern aller Bundestagsfraktio-
nen ist das neue Grundsatzpro-
gramm des Bundesverbands mittel-
standische Wirtschaft (BVMW) ge-
stolen, der auch im Rhein-Kreis
Neuss vertreten ist. Der BVMW for-
dert die Abgeordneten des Bundes-
tags zu einer Kursdnderung insbe-
sondere in der Steuerpolitik auf.
,Die eigenkapitalschwachen Klein-
und Mittelbetriebe miissen in der
gegenwdrtigen Krise bei Steuern
und Abgaben entlastet werden, da-

mit sie investieren konnen. Die Poli-
tik muss jetzt handeln, nach der
Bundestagswahl ist es zu spit”,
heilt es. Das neue Grundsatzpro-
gramm des BVMW mit dem Titel
»2Wachstumsmotor Mittelstand“
kann als pdf-Datei unter der Inter-
netadresse ~ www.neuss.bvmw.de
heruntergeladen oder bei Kreisge-
schiftsfiihrer Kurt-Herbert Derichs
angefordert werden. Seine Telefon-
nummer lautet 021 31/3 66 45 55,
seine E-Mail-Adresse kurt-her-
bert.derichs@bvmw.de.

men zu unterstiitzen — hier wird
durch Ausnutzung der Betragsgren-
zen fiir die freihdndige Vergabe und
die beschrénkte Ausschreibung die
Vergabe fiir Unternehmen aus un-
serer Region unterstiitzt. Die Mog-
lichkeit der Verteilung auf Lose wird
dabei auch genutzt. Hinzu kommt,
dass wir unseren Auftragnehmern
die Bezahlung der Rechnungen in-
nerhalb von 15 Tagen versprechen -
auch ein wirksames Zeichen unse-
rer Mittelstandsfreundlichkeit.
Thiel: Im Zusammenhang mit dem
Konjunkturpaket II gibt es 2009 und
2010 ein vereinfachtes Vergabever-
fahren. Das ermoglicht es, unseren
ortlichen Mittelstand und die
Handwerksbetriebe besser zu be-
riicksichtigen. Auch die Ausschrei-
bung kleiner Lose ist gut, weil da-
durch méglichst viele Unterneh-
men eine Chance haben. Die Ver-
waltung muss durch gute Vorpla-
nung fiir schnelle Auftragsvergaben
sorgen.

Viele GroRstddte in Nordrhein-
Westfalen unterliegen haushalts-
rechtlichen Restriktionen. Die In-
frastruktur — Stralen, Plitze, Schu-
len und sonstige 6ffentliche Geb&du-
de — verfallt vielerorts. Auch bei von
Bund und Land geforderten Pro-
grammen (sieche Konjunkturpaket
II) sind die bediirftigsten Kommu-
nen oft nicht in der Lage oder wer-
den von der Kommunalaufsicht ge-
hindert, ihren Eigenanteil zu erbrin-
gen. Das schadet nicht nur den
Kommunen selbst, sondern auch
den mittelstindischen Unterneh-
men, die von kommunalen Auftri-
gen leben. Forderung des BVMW:
SPrioritat fiir Infrastrukturinvesti-
tionen bei der kommunalen Haus-
haltsgestaltung! Schnelle und voll-
stdndige Investition der Mittel aus
dem Konjunkturpaket II!“ Die Fra-
ge: Wie werden Sie in Zukunft im
kommunalen Haushalt Infrastruk-
turinvestitionen gewichten? Welche
Mittel aus dem Konjunkturpaket II
miissen noch verplant werden? Wie
wollen Sie vorgehen, und in wel-
chem Zeitraum soll investiert wer-
den?

Petrauschke: Fiir die gesamten Mit-
tel aus dem Konjunkturpaket hat
der Rhein-Kreis Neuss eine Priorita-
tenliste beschlossen. Die Vergaben
werden schnellstmoglich beginnen
und die MaRnahmen auf die Jahre
2009 bis 2010 verteilt werden — wie
es das Gesetz vorsieht.

Thiel: Gute Infrastruktur ist wichti-
ger Standortfaktor. Infrastruktur-
investitionen haben Prioritdt. In-
vestitionen in gute Bildung und Be-
treuung sind besonders wichtig.
Der OPNV sichert Mobilitdt. Der
Rhein-Kreis Neuss muss hier inves-
tieren, zum Beispiel fiir Verbesse-
rungen bei der RB38. Der Kreis
muss sich auch beim Klimaschutz
engagieren. Die SPD fordert ein Kli-
maschutz- und Energieberatungs-
biiro, das Handwerk und Biirger
tiber die vielen Fordermoglichkei-
ten und Techniken berit.
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WILMS & WIEGERS

Gabelstapler * Transportgerate
Kundendienst ¢ Mietstapler « Fahrerschulung

Wir sind ganz in Ihrer N&he!

- 41469 Neuss-Hoisten

o

- e-mail: info@wilms-wiegers.de - www.wilms-wiegers.de

Am Hagelkreuz 11
Tel. 02137/78001
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Entdecke den Opel Insignia Sports
Tourer. Lassen Sie sich von seinem
Temperament begeistern. Vereinbaren
Sie jetzt Ihre Probefahrt und erfahren
Sie mehr tber

e neun Motoren bis 191 kW (260 PS)’

e Adaptiver 4x4 Allradantrieb mit FlexRide Premium-Fahrwerk
und Adaptivem Sportdifferenzial

www.caroftheyear.org

Unser Barpreis

fiir den neuen Opel Insignia Sports Tourer, Selection mit

1.6 ECOTEC® [85 kW/115 PS]
22.350,- €

Kraftstoffverbrauch in 1/100 km Opel Insignia Sports Tourer,
Selection 1.6 ECOTEC® [85 kW/115 PS], kombiniert: 7,7,
innerorts: 10,5, auBerorts: 6,1; CO,-Emissionen, kombiniert:
182,0 g/km (gemaB 1999/100/EG).

schon ab

! Kraftstoffverbrauch in /100 km, kombiniert: 6,0-11,8; innerorts: 7,9-17,8; auBerorts: 4,9-8,3;
CO,-Emission, kombiniert: 155-277 g/km (gemaB 1999/100/EG).

www.dresen.de

Automobile Vielfalt
Autohaus Louis Dresen GmbH
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Empfang in China (vorn von links): Dieter Roeloffs (Leverkusen), Heike
Reifs (Rhein-Kreis Neuss) und Dr. Michael Séder (Chempark)

China: Chempark
blickt nach Fernost

Die chemische Industrie schldgt
Briicken in alle Welt. Das wurde
jetzt in China deutlich. Vertreter des
Chemparks und der Gesellschaft
NRW.Invest sowie die Wirtschafts-
forderungen der Stadt Leverkusen
und des Rhein-Kreises Neuss waren
in Fernost unterwegs und warben
gemeinsam um Investoren.

Ziel dieser ersten branchen-
spezifischen Marketing-Aktion war
es, den Chempark Leverkusen und
seine Region als bevorzugtes Gebiet
fir Investitionen in innovative
Werkstoffe vorzustellen. In den
Stddten Wuxi, Nanjing, Schanghai
und Peking hielten die deutschen
Wirtschaftsvertreter so genannte
Investoren-Seminare ab. Insgesamt
rund 300 Teilnehmer aus der che-
mischen Industrie und der Kunst-
stoff produzierenden Branche zeig-
ten starkes Interesse. Zurzeit bear-
beitet das Projektteam 30 Kontakte
intensiv nach.

Die chinesischen Vertretungen
von NRW.Invest hatten die Vor-
tragsveranstaltungen  vorbereitet
und die Besucher eingeladen. Aus
Deutschland angereist waren Heike
Reill (Wirtschaftsféorderung Rhein-
Kreis-Neuss), Stephanie Beeres
(Projektmanagerin ~ NRW.Invest),
Dieter Roeloffs (Wirtschaftsforde-
rung Leverkusen) und Dr. J6rg-Mi-
chael Soder (Leiter Chempark-Mar-
keting bei Currenta). Im Zentrum
der Vortrige standen der Chempark
mit seinen Standorten wie in Dor-
magen und innovative Werkstoffe.
Nach den Referaten gab es Gelegen-
heit zur Diskussion und zu personli-
chen Gespréchen. Dabei zeigte sich,
dass die potenziellen Investoren be-

reits gut iiber Nordrhein-Westfalen
und seine Chemie-Standorte infor-
miert waren. Neben Besitzern von
Chemie-Unternehmen oder hoch-
rangigen Managern sprachen die
deutschen Partner mit chinesischen
Wirtschaftsforderern und besuch-
ten Chemieparks.

Bis heute sind bereits rund 600
chinesische Unternehmen mit Ver-
triebsniederlassungen in Nord-
rhein-Westfalen aktiv. Vereinzelt ge-
hen chinesische Unternehmen be-
reits dazu iiber, Teile ihrer Produkti-
on aus Asien nach Europa bezie-
hungsweise Deutschland zu verla-
gern. Chempark - ,Europas Che-
miepark® — hat in dieser Bewegung
friithzeitig auf seine Standortvorteile
aufmerksam gemacht.

Die Auswahl von Wuxi als Stand-
ort einer der Prasentationen kommt
nicht von ungefdhr, sondern ist auf
die langjdhrige Kooperation zwi-
schen der Stadt und dem Rhein-
Kreis Neuss zuriickzufiihren. So ha-
ben die Partner vom ,Foreign Af-
fairs Office of Wuxi Municipality*
bei der Vorbereitung der Veranstal-
tung, zu der mehr als 60 Unterneh-
men erschienen waren, geholfen.
AuBerdem gab es Gelegenheit, mit
dem Direktor {iber weitere gemein-
same Projekte und den Austausch
zwischen Wuxi und dem Rhein-
Kreis Neuss zu sprechen. ,,Auch im
Hinblick auf die Mitgliedschaft des
Rhein-Kreises Neuss im Netzwerk
ChemCologne war die Reise ein
weiterer Baustein fiir unseren Che-
mie-Standort“, restimiert Heike
Reill von der Wirtschaftsforderung
nach ihrer Riickkehr von der gelun-
genen Exkursion.



